
“KUNDENENTWICKLER“ (M/W/D) 

hätten wir diese Stelle eigentlich nennen wollen, aber hättest Du sie dann unter diesem Namen überhaupt gefunden?!

Du suchst eine neue Aufgabe, bei der Du für uns Kunden gewinnst, sie weiterentwickelst und sie dabei unterstützt, eigene Vertriebserfolge 
zu feiern?  Du siehst Dich als Coach mit einer klaren Sales-DNA und willst Deinen Kunden als Sparringpartner zur Seite stehen? 
Dann lese jetzt unbedingt weiter!

_UNSERE MISSION: SPORT ERFOLGREICH MACHEN.
Gestalte diese Mission aktiv mit und begeistere Unternehmen im Sportbusiness mit emotionaler Beratung im Vertrieb. 

Wir arbeiten mit zahlreichen Profisportclubs und Institutionen zusammen, um diese insbesondere in der Vermarktung zu 
professionalisieren. Dabei sind wir spezialisiert auf Weiterbildung im Sportbusiness und wissen genau, worauf es ankommt, damit Du in 
Deiner neuen Aufgabe Höchstleistungen bringen kannst. 

Du profitierst durch unser großes Netzwerk im Sportbusiness und lernst in einem begeisternden Umfeld die Besonderheiten dieser 
faszinierenden Sportwelt kennen.

_UNSERE AUFGABE: KUNDENERFOLG HEIßT KUNDENZUFRIEDENHEIT.

» Unsere einzige Aufgabe besteht darin, unsere Kunden erfolgreicher zu machen. Dafür setzen wir alle Hebel in Bewegung.

» Konkret richten wir uns dabei an die handelnden Personen im Unternehmen und sorgen dafür auf verschiedenen Ebenen dafür, dass sie 
besser und damit erfolgreicher in ihrer Arbeit werden. Du unterstützt uns dabei, diese Aufgabe jeden Tag wieder neu umzusetzen.

» Du bist von der Konzeption bis zur Durchführung verschiedener, auch innovativer Trainingsformate mitverantwortlich. 

» Du führst Workshops & Trainings bei Kunden in ganz D-A-CH durch.

» Du akquirierst selbstständig neue Kunden. 

» Dein Netzwerk im Sportbusiness und im angeschlossenen Ökosystem des Sportbusiness hilft Dir dabei. 

» Du beobachtest den Markt unserer Mandanten und entwickelst außergewöhnliche Ideen für beide Seiten.

_UNSERE ANFORDERUNG: LEIDENSCHAFT UND LERNBEREITSCHAFT.

» Du bist bei uns genau richtig, wenn Du wirklich brennst für das, was Du tust.

» Du zeigst ein starkes Interesse an den Themen Sportbusiness, Unternehmensberatung, Weiterbildung und Persönlichkeitsentwicklung.

» Du bist evtl. schon zertifizierter Trainer und/oder Business Coach und bringst erste Erfahrungen im Bereich Training und in der Moderation 
von Workshops mit.

» Du hast Spaß daran, Strategien und Konzepte zu erstellen und diese mit unterschiedlichen Unternehmen nachhaltig in die Praxis 
umzusetzen. 

» Die Begriffe Strategieentwicklung, Vermarktung, Verkauf und Vertrieb, sind Dir mehr als nur einmal über den Weg gelaufen.

» Du brennst für das gesamte Sportbusiness und willst Dich stets weiterentwickeln.

» Du bist belastbar, wirklich zuverlässig und kannst Dich hervorragend selbst organisieren. 

» Du greifst gern zum Hörer und liebst die anspruchsvolle Kommunikation mit anderen.

» Du lässt Dich gern mitreißen und fühlst Dich auch selbst wohl in der Rolle des Motivators.

_UNSER COMMITMENT: POSITIVES MINDSET UND VOLLE ENERGIE.

» Bei uns steht der Mensch im Mittelpunkt. Daher legen wir viel Wert auf ein positives Mindset und auf hohe Energie im Team – ob bei uns 
oder bei den von uns zu betreuenden Teams unserer Mandanten. Und genau das können wir Dir versprechen.

» Alles andere kannst Du selber mitgestalten.

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung! 

KEY ACCOUNT MIT COACHING QUALITÄTEN 
IM SPORTBUSINESS
HAMBURG (M/W/D)


